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POSTAKTUELL

RESELLER-PROGRAMM IN KURZE

Wenn Sie einen Druck-Shop als Open Shop betreiben und viele ihrer Kunden Flyer, Faltblatter oder Selfmailer
bestellen, dann bieten Sie doch Ihren Kunden neben den Druck von Flyern auch gleich deren Verteilung direkt in
die Briefkasten an —als Reseller von der Deutschen Post. So machen Sie das Beste aus Ihrem Druck-Shop und
bieten Ihren Kunden einen echten Mehrwert an. AuBerdem kommen Sie in den Genuss eines Preisvorteils.

Was mussen Sie tun? Neben der Unterzeichnung des Reseller-Vertrags binden Sie POSTAKTUELL in Thren Shop
mit unserer API ein.
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Reseller-Vertrag unterschreiben ~ POSTAKTUELL Uber API einbinden Postaktuell verkaufen
lhre Vorteile Das leisten Sie als zukiinftiger Reseller
m  Aufwertung des Shops m  Professionell gestalteter Druck-Shop
®  Gewinnung neuer Kunden ®  Open Shop - Ihr Angebot steht allen Interessenten offen
B Steigerung der Bestandskundenbindung B Einbindung des POSTAKTUELL Service tber unsere API
m  Deutsche Post als Premiumpartner m  Alle POSTAKTUELL Auftrage werden an das

elektronische Auftragsmanagement (AM) der Deutschen

B Reseller-Vorteil: Attraktive Partnerkonditionen Post Ubermittelt
m  Steigerung des Druckvolumens B Durchfilihrung von WerbemaBnahmen fiir POSTAKTUELL

m  Konfektionierung und Auslieferung der Sendungen
entsprechend der Deutsche Post Vorgaben

Weitere Informationen und Kontakt: deutschepost.de/de/p/postaktuell/postaktuell_reseller.html



https://www.deutschepost.de/de/p/postaktuell/postaktuell_reseller.html

